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Corestate und BNP Reim
sind am vielfaltigsten

51 Unternehmen hat Bell Management Consultants im diesjahrigen
Asset-Management-Report versammelt, immerhin fiinf mehr als im Vorjahr. Und doch hat

sich nicht viel verdndert. Da wichtige Marktteilnehmer weiterhin nicht mitmachen, bleibt ECE
unter den transparenten Branchenvertretern der Platzhirsch.

CE meldete an Bell Management

einen deutschen Management-

bestand von 21,8 Mrd. Euro und

liegt damit weiterhin knapp vor
Union Investment mit19,6 Mrd. Euro. BNP
Paribas Real Estate Investment Management
(BNPP Reim) und Corestate sind dieses Jahr
laut Studie die vielseitigsten Anbieter, die die
meisten Assetklassen abdecken.

Traditionell unterscheidet der Bell-Report
zwischen Asset-Managern, die mindestens
40% ihres betreuten Vermdgens fiir Kunden
auflerhalb des Konzernumfelds managen
(Non-captives), und jenen, die mindestens
40% fiir Auftraggeber aus dem eigenen Ver-
bund betreuen. Fiir beide gibt es eigene Ran-
kings (siehe Tabelle , ECE und Union Invest-
ment sind spitze“). ECE wird dabei als Non-
captive, Union Investment als Captive einge-
ordnet. Diese Systematik fiihrt dazu, dass so
manche Firma in beiden Rankings auftaucht;
dieses Jahr sind es BNPP Reim und der Neu-
zugang Corestate. Diese beiden betreuen
auflerdem mit sieben (BNPP Reim) bzw.
sechs (Corestate) die meisten Nutzungsarten;
der Branchendurchschnitt liegt bei vier Nut-
zungsformen je Manager.

Corestate fiihrt die Rankings fiir Biiroge-
biaude, Wohnimmobilien und Fachmarkt-
zentren an, ECE bleibt fithrend bei Shopping-
centern, Garbe in der Logistik. Das grofite
Pflegeheimvermdgen hat BNPP Reim im
Management, JLL hat die Nase vorne bei den
Hotels. Andere grofle Namen aus der deut-
schen Immobilienmanagementszene kénn-
ten diese Hierarchie moglicherweise
umkrempeln, doch da sie dem Report keine
Daten liefern, bleiben sie aufien vor: Die von
Swiss Life Asset Managers {ibernommene
Gesellschaft Corpus Sireo ist schon langer
nicht mehr dabei, nun ist auch der deutsche
Platzhirsch Patrizia Immobilien der Analyse
ferngeblieben. Gleichzeitig werden Patrizia
(28% Zustimmung) und Corpus Sireo (20%)
zusammen mit Union Investment als grofiter
Konkurrent wahrgenommen.

In der Kundenstruktur hat sich im Jahres-
vergleich wenig getan. Die wichtigste Ziel-

gruppe fiir die Leistung eines deutschen
Asset-Managers ist und bleibt die der deut-
schen institutionellen Investoren, gefolgt von
deutschen Privatanlegern, internationalen
Institutionellen und reichen Ausliandern.
Uber die gesamten 168 Mrd. Euro Immobi-
lienvermogen, das die Umfrageteilnehmer
betreuen, entfallen mehr als 60% auf deut-
sche Institutionelle. Vor die grofite Heraus-

forderung in ihrem Geschift stellt die Mana-
ger die Digitalisierung (20% der Befragten),
insbesondere im Transaktions- und Vermie-
tungsgeschift, sowie der Wettbewerb um
passende Objekte (15%) und die Rekrutie-
rung von Fachkriften (13%). Die Verénde-
rung des Nutzerverhaltens und die Entwick-
lung am Immobilienmarkt bereiten keinerlei
Kopfschmerzen.

ECE und Union Investment sind spitze
Real Estate Asset Management: Captives und Non-captives

Non-captives*

Mandate (AuM) in Deutschland

Gesamt ‘
in Mio. Euro
ECE 21.800,0
Corestate 13.701,0
JLLAM 6.058,6
Garbe 4.571,0
BNPP Reim 3.802,0
Beos** 2.600,0
Industria Wohnen 2.400,0
m7 1.726,0
Kintyre 1.503,0
Dietz AM 1.425,0
Montano (vorm.: McCafferty) 1.353,0
Barings 1.340,6
Dt. Asset One/Dupuis 1.200,0
Assetando 1.190,0
Volkel 1.164,0

Drittmarkt
in Mio. Euro
93 20.274,0 Union Investment
43 5.891,4 Corestate
100 6.058,6 Deka
90 4.113,9 LHI Leasing**
58 2.205,2 HIH
100 2.600,0 Art-Invest
90 2.160,0 KGAL
70 1.208,2 Wealth Cap
79 1.187,4 Real LS.
91 1.296,8 TG
100 1.353,0 BNPP Reim
66 884,8 Nuveen
100 1.200,0 Commerz Real**
99 1.178,1 BMO
100 1.164,0 Hahn

Mit einem Anteil von knapp 37% ist die
Assetklasse Biiro im betreuten Bestand
der Manager am starksten vertreten.
Quelle: Immobilien Zeitung, Urheberin: Monika Leykam

Auch 2019 ist Asset-Management noch
kein Massengeschift, aber die Unternehmen
sind etwas breiter aufgestellt als vor einem
Jahr. Knapp jede zweite Firma erwirtschaftet
ihren Umsatz jetzt mit mehr als zehn Kunden
(Vorjahr: 45%), der Rest der Branche bleibt
Kleinanbieter: Jeder Fiinfte hat nur sieben bis
acht Kunden (Vorjahr: 13%), 9% leben von
einem bzw. zwei Kunden. mol

‘ Mandate (AuM) in Deutschland

‘ Gesamt ‘ Konzernumfeld
in Mio. Euro in Mio. Euro
19.614,1 100 19.614,1
13.701,0 57 7.809,6
13.301,4 100 13.301,4
12.109,0 100 12.109,0
6.077,0 89 5.380,0
5.831,9 89 5.184,5
5.307,0 97 5.147,8
4.229,0 98 4.144,4
4.156,0 100 4.156,0
4.110,0 100 4.110,0
3.802,0 42 1.596,8
3.517,2 100 3.517,2
3.235,0 100 3.2350
2.985,0 100 2.985,0
2.780,0 85 2.363,0

* Als Non-captives werden Asset-Manager gefiihrt, die mind. 40% ihrer Assets under Management (AuM) im Drittmarkt betreuen und somit fiir potenzielle Auftraggeber besonders interessant
sind; bis zu 60% ihrer AuM kénnen daher captive sein. Asset-Manager, die bis zu 40% ihrer AuM im Konzernumfeld betreuen, gelten als Captives, solche mit 40% bis 60% werden in beiden
Listen gefiihret. Asset-Manager, die fiir Deutschland keine Zahlen veréffentlichen, konnten im Report nicht aufgenommen werden; **Vorjahresangaben
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